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- 코트라(Kotra)�회원사�대상의�해외�B2B�마케팅�교육

- LG유플러스�파트너�대상의�B2B�마케팅�교육

- 다우기술�임직원�대상의�B2B�마케팅�교육

- 대구�콘텐츠�코리아랩�빅데이터�마케팅�교육

- 한국영업인협회�영업DB�수집을�위한�마케팅�교육

- 서울산업진흥원(SBA)�중소기업�마케팅�역량강화�교육�(직장생활�온앤오프)

- 경기�여성창업플랫폼�'꿈마루'�마케팅�멘토

- 중부여성발전센터�마케팅�교육

- 중부여성발전센터�마케팅�교육

- 세종창조경제혁신센터�'희망리턴패키지'�마케팅�교육

-�경북관광기업지원센터�마케팅�교육

- 제주수출지원센터�B2B�마케팅�교육

- 삼양그룹�B2B�마케팅�교육

- NS홈쇼핑�마케팅�교육

- MICE협회�퍼포먼스�마케팅�교육
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1. Overview

2. 2024�글로벌�‘리드�마케팅’�트랜드�4가지

3. 데이터가�많은�사람이�계약을�지배한다.
-�글로벌�모니터링�노하우

-�글로벌�타겟팅�노하우

4. 계약은�타이밍이다.�좋은�순간을�잡아라!
-�고객의�말을�믿지마라!�중요한�것은�행동이다.
-�VIP�고객의�마음을�읽을�수�있는�사업제안서�발송법

-�1%�B2B�기업이�활용한다는�영업�타이밍�확보전략

5. 마케팅의�성과는�항상�가까운�곳에�있다.
-�인바운드�마케팅과�아웃바운드�마케팅의�차이
-�광고비�0원으로�전세계에�나의�홈페이지를�노출�시킬�수�있는�방법은?

6. 기본기가�생명이다.
-�링크드인,�구글애즈�활용법

7. 성공적인�글로벌�마케팅을�위한�현실적인�조언은?


